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Промышленность периодична. Каждому следует по​нимать, что деятельность торговли от времени до времени перио​дически изменяется. Явление называют периодиче​ским, когда оно, на почти равных промежутках, появляется и исчезает, как, например, солнце, или поды​мается и опускается, как приливы и отливы. В промышленности также, как указал Г. Вильям Лантон 20 лет тому назад, бывают приливы и отливы почти так же регулярно, как и на море. Шекспир справедливо сказал:
„В делах людей прилив есть и отлив И как поток несут они к счастью".
Некоторые из этих приливов зависят от времени года; дела
идут особенно бойко весною и летом, но приостанавливаются
зимою.
Сравнительно легко получить взаймы деньги в январе, феврале, марте, июне, июле, августе и сентябре; октябрь и ноябрь особенно
 неблагоприятны в этом отношении, размер процентов тогда быстро подымается, и банкротства в это время более многочисленны, чем
  во все остальное время года. Апрель и май, также опасны, но в меньшей степени. Деловые люди должны помнить это и, приго​товившись наперед, они могут избегнуть несчастья.
В промышленности есть и более продолжительные приливы и отливы, подъем и падение которых обычно продолжается около 10 лет. Причина этого прилива хорошо не понята, но не может быть сомнения, что в некоторые годы люди становятся особенно доверчивыми. Они думают, что страна должна сильно развиться и они хорошо заработают, если поместят свои деньги в новые фабрики, банки, железные дороги, корабли и т. д. Когда у некото​рых возникают такие надежды, они являются тотчас же и у дру​гих, точно так же, как веселость немногих заражает все общество: Таким образом, надежда па барыши охватывает всю промышлен-
* Отрывок взят из „Political Economy. Science Primers", 187/8. (Его основной труд „Theorie of Polit. Econ." появился в 1871 г.). Из имеющихся на рус​ском языке 2 переводов этой работы: Л. Гольдмерштейна, 1897 г. и под ред. Р. Марковича, изд. И. П. Рапгофа, 1905 г.— нами был взят за основу пер​вый, как более точный, но значительно исправлен. Прим. составит.

ность и торговлю страны. Ловкие люди предлагают проекты но​вых изобретений и новых предприятий и находят без труда капи-, талистов, которые подписываются на акции. Это побуждает других спекулянтов вносить еще предложения, а когда акции нескольких компаний поднялись, предполагают, что и все другие акции также подымутся; самые бессмысленные проекты находят в такое время поддержку, и, таким образом, возникает то, что называется спе-кулятивной горячкой (commercial mania).
Грюндерство   (commercial   Bubbles)  и  спекуля​тивная  горячка (maniа). Когда проекты, предложенные во время горячки, начинают приводиться в исполнение, большие ко​личества материалов необходимы для построек и цены на эти ма​териалы быстро подымаются. Рабочие получают высокую заработ​ную плату и тратят эту плату" на более комфортабельную жизнь, удовольствие  и покупку   необычного   количества   нового   платья, мебели и т. д. Таким образом, спрос на товары увеличивается, и торговцы хорошо зарабатывают; несмотря на отсутствие достаточ​ной причины,  цены  на остальные   товары  обыкновенно  подыма​ются, как говорится, по симпатии, так как и другие торговцы думают, что них товары подымутся   в   цене,  и скупают большие количества   их  в надежде на барыши.  Каждый, торговец   теперь хочет  покупать, так  как  он верит,  что цены будут  подыматься все выше и выше, и если он продаст товар во-время, потери при > предстоящем падении цен падут на долю других.
Подобное   состояние  вещей,   однако, не  может  продолжаться долго. Подписавшиеся на акции новых компаний должны платить подписку,  т. е. найти  обещанный  капитал.   Они  вынуждены за​брать деньги, бывшие прежде в банке,  вследствие чего у банки​ров оказывается меньше денег, которые можно дать взаймы.   Фа​бриканты,   купцы и спекулянты,   производящие  или покупающие большие запасы товаров желают в связи с предполагаемыми боль​шими барышами, взять взаймы все более и более денег для рас​ширения дела. При этом, по законам спроса и предложения, цена денег подымается,   т. е.  возрастает размер  процента   по кратко-срочным, от недели до трех или шести месяцев, займам. Горячка все растет пока наиболее смелые и бесцеремонные спекулянты не наберут взаймы денег на сумму,  в несколько раз превосходящую размер их действительного имущества.  Говорят, что .кредит очень растяжим  (ехtended), и фирма, владеющая капита​лом в 10.000 фунтов стерлингов, может оказаться обязанной упла​тить  за товары,   купленные   для   спекуляции,   200   и 300 тысяч фунтов. Но внезапное увеличение размера процента, которое рано или поздно должно  обнаружиться,   имеет  крайне  плачевные  ре​зультаты  для таких спекулянтов. В начале спекуляции они пла​тили, вероятно, от двух до трех процентов;   но когда приходится платить семь или восемь процентов, можно опасаться, что значи​тельная часть прибыли будет поглощена уплатою кредиторам про--центов. Кроме этого,  те, кто дает взаймы деньги,   учитывая век-
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селя спекулянтов или делая авансы под обеспечение товарами, на​чинают, требовать их обратно. Таким образом, спекулянты, в конце концов, принуждены начать продажу своих запасов по той цене, которою они могут получить. Как только некоторые начинают про​дажу, другие купцы думают, что и им лучше продать товары до серьезного падения цен; таким образом, происходит внезапный на​плыв продавце в, и встревоженные покупатели соглашаются поку​пать только по сильно пониженным ценам. Плохие спекулянты оказываются теперь не в состоянии поддержать свой кредит, так как, если они продадут свои товары с значительным убытком, их настоящий капитал будет совершенно недостаточен для покрытия этого убытка; таким образом, они не в состоянии платить по своим обязательствам и приостанавливают платеж или, дру​гими словами, становятся банкротами. Это очень опасно и для других лиц, как, например, для фабрикантов, продавших банкро​там товары в кредит: они не получают обещанных денег и, в виду того, что и они, вероятно, заняли деньги для производства това​ров, то и они также становятся банкротами. Таким образом рас​пространяется общая некредитоспособность, и даже фирмы, заняв​шие сравнительно с их капиталом умеренные суммы денег, нахо​дятся в опасности.
Коммерческий кризис или упадок (collapse). Положение вещей, описанное в последнем отделе, называется ком​мерческим к р и з и с о м, т. е. опасным и решительным моментом, когда сразу выясняется, кто станет банкротом, а кто нет, в виду резкого падения цен, кредита и гибели предприятий. Как только настал такой кризис, все меняется. Никто не осмеливается предложить новый проект или образовы​вать новое общество, так как все знают, что теперь вообще трудно уплатить но начатым еще во время горячки предприятиям.
Пузыри теперь лопнули, и обнаруживается, что многие новые работы и предприятия, от которых ожидали огромных ба-рышей, являются бессмысленными и непоправимыми. Предполагали строить железные дороги там, где нечего было возить; рыть шахты там, где не было ни угля, ни металла; строить корабли, которые не могли плавать. Приходится отказываться от всякого рода не​исполненных проектов и считать потерянным затраченный на них капитал. Такой кризис не только разоряет многих подписчиков на эти проекты, но и оставляет многих рабочих без дела. Наиболее успешные проекты еще приводятся в исполнение и в продолже​ние одного или двух лет дают работу строителям, фабрикантам и другим лицам, доставляющим материалы. Но когда эти проекты постепенно заканчиваются, никто не решается предложить что-нибудь новое: всех пугают потери, банкротства и мошенничества, вышедшие на свет божий во время кризиса; а когда несколько человек боится, другие сейчас же пугаются по симпатии. В такого рода случаях, деловые люди похожи на стадо овец, идущих одна за другой, не зная ясно, что они делают.  За  один или два года




цены на железо, уголь, лес и т.д. понижаются до крайнего пре-дела; торговцы этими материалами терпят большие убытки, и много рабочих остаются без занятий. Рабочие могут менее тратить на предметы роскоши, и спрос на другие товары уменьшается; торговля, в общем, в удрученном - состоянии; многие оказываются бедняками или тратят сбережения, собранные в прошлые годы; такое состояние депрессии может продолжаться два или три года, пока спекулянты не начнут забывать свои неудачи, или молодые люди, незнакомые с несчастием, подумают, что они видят путь к барышам. Кроме того, в такой период богатые люди, доход которых превышает расход, кладут излишек денег в банки; деловые люди оставляют в банках получаемые но мере продажи запасов товаров деньги; таким образом, количество капиталов постепенно увеличивается, а размер процентов падает. Спустя некоторое время, банкиры, столь осторожные во время кризиса, находят необходимым дать взаймы их увеличивающиеся фонды, и кредит улучшается, тогда начинается новый кредитный цикл, проходящий почти по тому же пути, как и прежний.  Коммерческие кризисы происходят периоди​чески. Было бы очень полезно иметь возможность предсказать наступление кризиса) но, очевидно, невозможно наверняка предска​зывать подобные вещи: всякого рода происшествия, войны, рево​люции, новые открытия, коммерческие договоры, хорошие или дурные урожаи и т. д. могут повлиять на увеличение и умень​шение деятельности торговли. Несмотря на это, удивительно как часто большой коммерческий кризис про​исходит примерно через 10 лет после прежнего кризиса. В прошлом столетии, когда торговля так сильно от​личалась от теперешней торговли, кризисы были в 1753, 1763^ 1772 или 1773, 1783 и 1793 г. г. В этом столетии кризисы были в 1815 г., 1825, 1836—39, 1847, 1857, 1866 г. г. и был бы, вероятно, кризис в 1876 или 1877 г., если бы этому не помешал выдающийся кризис в Америке в 1873 году. В настоящее время (февраль 1878 года) торговля находится, в сильно удрученном состоянии, указывающем на конец одного цикла и начало другого. Хороший сбор винограда на материке Европы и засухи в Индии повторяются каждые 10 или 11 лет, и кажется вероятным, что коммерческие кризисы связаны с периодическим изменением по​годы, влияющем па все части земли и возникающем, по всей вероятности, от увеличения получаемых от солнца тепловых волн каждые 10 с чем-то лет 1. Большее количество тепла увеличивает урожай, делает капитал изобильней и торговлю бойчей и помогает созданию надежд, ведущих к горячке; уменьшение солнечного 'тепла    понижает   урожай   и   расстраивает    много    предприятий
1 В др. своих работах (см. Указатель литературы) Джевонс объяснял это увеличение или уменьшение получаемых от солнца тепловых волн умень​шением или увеличением числа пятен на солнце.  Прим. составит.
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в различных   частях   света.  Это  разбивает   горячку и приводит к коммерческому кризису.
Обыкновенно кредитный цикл, названный так Джоном Мильсом из Манчестера, продолжается около 10 лет. Первые три года торговля удручена, занятий нет, цены понижены, размер процента низок и бедность велика; затем наступает, по всей вероятности, три года деятельной здоровой торговли, с умеренно повышающимися ценами и умеренными процентами, достаточным количеством занятий и улучшенным кредитом, затем наступает несколько лет слишком возбужденной торговли, превращающейся в горячку и заканчивающейся кризисом, как уже было описано. Этот кризис займет, вероятно, последний из 10 лет, так что весь кредитный цикл примет, в среднем, следующую форму:
	
	Г          0
	Д          А
	

	1       2       3
	4   5   6
	7        8
	9
	10

	Тихая   тор​говля.
	Хорошая торговля.
	Возбужден​ная торговля.
	Горячка грюндерства (Bubbles).
	Кризис.


Не следует пред полагать, что дело происхо​дит в точности с описанною здесь регулярностью; иногда цикл продолжается вместо 10 лет, только 9 и даже 8; меньшие горячки и кризисы случаются в течение цикла и нару​шают его регулярности. Тем не менее, удивительно как часто большой кризис случается именно в конце цикла, несмотря на войну, мир и другие обстоятельства.
Каким образом избежать потерь при кризисах. Все эти подъемы и кризисы очень вредные вещи; они влекут за собой разорение многих людей, и мало старых фирм, не понесших потерь при том или другом кризисе. Рабочим классам это часто приносит большой вред; некоторые остаются без места, а другие, не понимая причин понижения заработной платы, ухудшают поло​жение еще тем, что устраивают стачки, которые после кризисов ни в коем случае не могут увенчаться успехом. Очень важно, поэтому, чтобы все—рабочие, капиталисты, спекулянты, все деловые люди—помнили, что за очень хорошей: торговлей на​верное последует кризис и упадок. Поэтому, когда со стояние дел кажется особенно многообещающим, вкладчики дол​жны быть очень осторожны в выборе места помещения денег. Как общее правил о, глупо делать то, что другие люди делают, так как почти всегда явится слиш​ком  много  лиц,  делающих одно н то же. Если, напр.,

цепа на уголь подымается, и владельцы угольных копей хорошо, зарабатывают, масса людей бросается на разработку новых копей. Такое время как раз самое неблагоприятное для покупки- акций: каменноугольных копей, так как через несколько лет окажется масса копей, ближайший торговый кризис уменьшит спрос на уголь, и угольное дело понесет большие убытки. Так было в последние годы в Англии и так же много раз случалось и в других отра-слях торговли. Как общее правило: лучшим временем для организации новой, фабрики, копей, или какого-нибудь другого дела, является то время, когда торговля тиха и заработная плата и процент низок. В такое время копание, постройка и другие работы об​ходятся дешевле, чем в другое время, и новые работы будут готовы как раз к тому времени, когда торговля становится ожи​вленней, и будет мало вновь открывающихся предприятий.
Это правило не относится к прожектерам, спекулянтам и грюн-дерам (promoters), создающим множество обществ. Занятие этих людей заключается в том, что у них постоянно есть проекты и акции, которые они предлагают для продажи как раз тогда, когда люди склонны покупать их, т. е. во время горячки или возбужденной: торговли. Они стараются продать свои акции да наступления кризиса, и все убытки несут жертвы их обмана.. Благодаря этому, благоразумный человек не станет во время горячки помещать свои деньги в какое-нибудь новое предприятие; наоборот, он продаст то, что. имеет сомнительную или спекулятив-ную ценность, когда цены высоки, и купит на эти деньги самые лучшие государственнные бумаги, которые не могут сильно изме​ниться в цене при предстоящем крахе. Самые разумные люди были сбиты с толку во время горячек, и в библиотеке Королев​ского общества показывают письмо сэра Исаака Ньютона, в кото-, ром он просит своего друга купить для него акции компании Южного моря как раз в тот. момент, когда мания на акции этого обще​ства  достигла  своего   апогея.   Пусть   случай с  сэром   Исааком
 Ньютоном послужит для всех предупреждением, и пусть никто не берется за спекуляцию потому, что другие это делают; таким образом, горячки и крахи исчезнут или будут приносить далеко менее вреда. Кредитные циклы   будут  продолжаться,  пока люди
 не научатся предвидеть их и действовать разумно. Деловые люди должны быть смелыми при затишье в торговле и осторожными при возбуждении, а не наоборот. Только знакомство с этими кре​дитными циклами может предупредить их появление, и по этой-то причине я и сказал о них так много в этом руководстве.
